AJIR - INSA ROUEN NORMANDIE

Les bases du

devco

RFP

LAJIR



e Qu'est-ce que le devco?

 Nos offres de prestations

e Présenter 'AJIR

e Présenter nos offres de
prestation

ZAJIR






Devco = Développement commercial

Trouver des clients et sigher des
Etudes

£AJIR



A quoi sert la devco ?

£AJIR



e Sécuriser le budget

e Eviter les périodes de creux

e Diversifier le portefeuille client
e Se faire connaitre

£AJIR



Le cadre legal de la
devco

£AJIR



Le code de la
déontologie

e Dans nos domaines de
compétences

e Pas de prét de main
d'oeuvre

e Solution personnalisée




Communication

e [Transparente
e Non-agressive

L£AJIR



La regle des 4P

ZAJIR




La regle des 4P 1) 2

Prix Produit

3] 4]

Publicité Public
e Prodult :

ZAJIR



La regle des 4P n B

Prix Produit
3] W)
Publicité Public

e Prodult :
e Prix:
e Public :

FAJIR  Fublts v







; Systemes
d'Informations

Web, logiciels, applications...



Traitement de donnees

Systemes Acquisition et

d'Informations analyse
Web, logiciels, applications...



Traitement de donnees

; Systemes Acquisition et
d'Informations analyse
Web, logiciels, applications...

Simulations et
Conception




Traitement de donnees

Systemes Acquisition et

d'Informations analyse
WeD, logiciels, applications...

Simulations et
Conception

.. Etats de I'art
Recherche documentaire sur une

problématique




Onvend caaqui?

£AJIR



Les types
d'entreprises

e Des grands groupes
e Des TPE/PME

‘ e Des structures
%’ publiques L'INSA

ZAJIR




Les types de
prospects

* Responsables techniques

* Chercheurs, R&D
®* Cadres

* Bonus : anciens de ['INSA

On ne contacte pas de

DRH (ou postes

équivalents), ca ne sert a

(A_J\lR rien !






L'AJIR c'est quoi ?

£AJIR



Association de conseils en ingénierie, a vocation économique
et pédagogique (a but non-lucratif).

Elle permet aux étudiants de l'etablissement de mettre en

pratiqgue les connaissances théeoriques enseignées a l'INSA a
travers des projets rétribues.

Mots interdits ; - - - ..

ZAJIR



L 'argumentaire de vente :
Arme ultime de
prospection

£AJIR



Besoin : On introduit l'OP qu'on veut
vendre en faisant le lien avec les
besoins du client

Caractéristiques : Présentation
rapide de l'AJIR et de son
fonctionnement

Avantages : Pourquoi travailler avec
nous plutot qu'avec des concurrents

Béneéfices : Le petit truc en plus,
la cerise sur le gateau pour qu'il
nous choisisse

Attention,
l'argumentaire
de vente doit
tenir en 1
minute !



Quelques-uns de nos
avantages

£AJIR



e Eleves Jeunes, dynamiques et innovants

e Ecole d'ingénieur généraliste reconnue
(INSA)

o Qualité de nos enseignements

e Nombreux domaines de compétence

e Anciennes prestations, etudes realisées
par des insaiens

£AJIR



Pourquoil nos OP c'est les
meilleures ?

£AJIR



Traitement de
données

e GM : expertise théorique
tres poussée

e Domaine tres varies

e Possibilité de faire du Big
Data ou de l'|A




Systemes
d IlnfOl’mathnS o Tl : expertise technique

e Stages et PIC = expérience
avec des entreprises

e Profs : experts dans leur
domaine

e Laboratoires a c6té

e Offre dans laquelle on a le
plus d’expérience

L£AJIR



Simulations

et conception
o Offres variées : CAO/DAOQO,

CFD, ...)

e Acces a des logiciels
performants

e Regard exterieur sur le
projet (conception)

ZAJIR



Etats de |'art

ZAJIR

e Etat de l'art proche du
travail des etudiants

e Départements variés : on
peut en faire dans tous les
domaines

e Profs experts : conseil
precis pour certains
domaines



Merci de votre attention !
Avez-vous des questions ?
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